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Davut Yurttag: Dairede bile 10
kW’a kadar enerji tireteceksiniz.
Fazlanizi da devlete satacaksiniz.
Evinizin enerjisini de temin ede-
ceksiniz. Bu mevzuatin uygun ol-
dugu Amerika’da da cok yaygin.
Bu sistem sebekeyi bozmayan
tertemiz bir sistem.

Artik elektrik sebekesi de dagitik
olmak zorunda. Merkezi sistemin
sakincalar1 da goriildii.

Davut Yurttas: Uriinlerimizi i¢ ve
dis piyasalarda rekabet edebilir
seviyelerde tutabilmek acisindan
surekli AR-GE calismasi yapiyo-
ruz. Kendi kulvarimizda yeni
urtin pesinde de kosuyoruz.

‘Endiistriyel tasarim’ dedigimiz
iiriinlerin dis goriiniigiinii daha
giizel hale getirme calismalari
var mi?

Davut Yurttas: Evet, orada 3 tirli
galismamiz var. Birincisi kendi
tasarim ekibimiz var. AR-GE'den
¢ikan bir Grintn yiiztnd olustur-
ma kisminda cahsiyorlar ve Greti-
me aktariyorlar.

ikincisi profesyonel olarak hizmet
alabiliyoruz. DSP’lerin gelistiril-
mesinde bir profesyonel tasarim
firmasi ile calismamiz oldu.
Uctincii olarak da Universiteler-
den damismanlik hizmeti aliyo-
ruz. Bir sirket kiiltiiri yaratmaya
calisacagiz. Herhangi bir (riine
bakildiginda inform cizgileri ol-
dugu anlasilacak.

Siz dijital sinyal islemeyi de ilk
kullanan firmasimz. O alanda
teknoloji onderisiniz..

Davut Yurttas: Halen diinyada
DSP kullanarak cihaz treten fir-
ma sayis! ¢ok az. 3 faz-3 faz pro-
jemiz bitmek lzere. 3 faz olarak
biitiintiyle DSP ile kontrol edile-

Davut Yurttas

bilen cihaz zaten yok. Kiiciik ci-
hazlara dogru bunu yayginlastira-
miyoruz. Cin muadili yaptigimiz
cihazlarin en azindan orta sevi-
yede olanlarini DSP ile kontrol
etmek istiyoruz. Orada fiyatlar
karsimiza ¢ikiyor. Cok daha ucuz
islemciler var. DSP halen pahali
bir driin. Onun yerine interaktif
cihazlarda PSoC denilen bir is-
lemci kullanmaya basladik. O is-
lemciyi kullanarak Adalet Bakan-
ligi'na 5 bin tane cihaz yaptik. Bu
islemci kiigiik cihazlara farkl bir-
takim ozellikler kazandiriyor. Biz
bu tur islerle ugrasmak zorunda-
yiz. Farklilik yaratmaliyiz.

Mustafa Yurttas: Bu kadar kap-
samli bilgi birikimini DSP’ye ak-
tarabilme ozelligi diinyada yok.
Ayni sey PSoC’ larda da oldu. Bi-
tiin bilgi birikimini islemciye ak-
tariyorsunuz. Islemciyi treten fir-
ma hayretler icerisinde kaliyor.

Gii¢ elektronigi konusundaki uz-
manliginiz, sizin disaridan bakin-
ca fakh adlandirilan baska iirdin-
lerin yapilmasina yonelmenizi de
sagladr degil mi? Bu amacla in-
form Kontrol’u kurdunuz.

Davut Yurttas: inform Kontrol fir-
mas! zaten vardi. Ancak atil du-
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rumdaydi. Biz onu yillar énce
Bulgarlar ile ortak sirticii ret-
mek icin kurmustuk. Tess teraziyi
satin aldiktan sonra oradaki arka-
daslan da bunyemize aldik. Do-
layisiyla pazar problemimiz ol-
madi. Hazir pazara mevcut triin-
lerle girdik. Simdi mevcut riinle-
rin yetmedigini goriiyoruz. Su an-
da devam eden AR-GE calismala-
ri var. Nisan, Mayis ve Hazi-
ran'da arka arkaya birgok diriin
¢rkacak.

Mustafa Yurttas: Su anda diinya-
da olmayan, gorsel ozellikle
fonksiyonel 6zelligin birlestirildi-
gi yeni bir Griinimz piyasaya ¢i-
kacak.

Davut Yurttas: Gorsel farkhlikla-
rin yaninda esas katkimiz tekno-
lojik olarak. Teknik olarak eski-
nin Gstiinde bir Griin olsun istiyo-
ruz. Diinyada da bu konuda bii-
yiik rekabet ve stirekli bir gelisme
var.

Bu islerde servis de énemli. Sizin
servisleriniz Tiirkiye icinde yay-
gmn. Aym servis merkezlerin-
i farkh diriinler icin kullanmaniz
hem hazir altyapi, hem sinerji
demek.

Davut Yurttas: Devraldigimiz fir-
manin baglantilarini kullaniyo-
ruz.Bu baglantinin yetmedigi yer-
lerde inform’un imkanlarini kul-
laniyoruz. inform’un mevcut ser-
vis birimleri rahatlikla servis vere-
bilecek kabiliyette ama 6biir in-
sanlar cignememek icin mevcut
yaplyl devam ettirmek zorunda
kaliyoruz. inform Kontrol’ un ba-
gimsiz bir Ar-Ge'si var. Mekani-
ginden plastigine varincaya kadar
her seyi inform, tesislerinde treti-
lebiliyor. Bu senenin sonuna kal-
madan inform Kontrol’ u terazi
konusunda ¢ok iddiali bir konu-
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Inform Kontrol diinyaca tinlii TESS terazilerini de imal ediyor.

“ile hizli bir sekilde gelisiyor. Bu
noktada kazanimlarimiz wvar.
Operator panel projemiz var. Bu
proje Ozdisan, inform ve disari-
dan Ar-Ge destegi aldigimiz tclii
bir galisma sonucunda TTGV
kapsamina sokuldu. Bu calisma
glvenlik testlerinden gecti ve pa-
zarlanma asamasina gelindi. Cok
onemli bir driin ve disandan bii-
yiik paralar vererek satin aliniyor.
Turkiye'de yapilabilecek birtakim
projeleri de inform icerisinde ge-
listirerek, Ozdisan’i satis kanali
olarak kullanarak kombine calis-
ma baslattik.

Gariiyorum ki pano isine de gir-
missiniz.

Davut Yurttag: Isimizin parcasi
olarak gittigimiz yerlerden biitii-
niin icerisinden is almaya calisi-
yoruz. UPS 6nemli olsa da bir ko-
sede duran alt triin gibi goziiki-
yor. Biz bunun panosunu da ya-
pariz, miiteahhitligine de soyunu-
ruz. isimizin uzantisi ve isimizde
temel konumuzda bizi giiclendi-
recek seyler. Nitelikli bir taahhit

firmasi tarafina dogru yirlyisii-
miiz var. Otomasyon tarafinda
kendimizden uriinler katmak gibi
farkhliklar yaratmaya calisiyoruz.
Boylece piyasada farkli algilan-
mamiz saglanacak. Dar cirolarda
doénen piyasanin biraz daha ustii-
ne ¢ikmis olacagiz. Su an yaptig-
miz islerde musteri arayisina gir-
memiz gerekmiyor. Bagladigimiz
noktada yeterli miisteri yanimiz-
da duruyor. 19 inch kabinler yap-
maya basladik. Yapabildigimiz
kadarini satiyoruz. Pazarlama fa-
aliyetinde bulunmamiz gerekmi-
yor. Zaten UPS’ in kullanicilari
bizim miisterilerimiz. Paketin bii-
tind icerisinde tek parca ile ug-
rastiginiz zaman bir stirdi insan ile
ugrasiyorsunuz. Paketin biitiinii-
ne teklif verdiginiz zaman asagi-
dakilerle ugrasmayi size biraki-
yor. GSM sektoriinde de ayni du-
rumla karsilasiyoruz. Yurtdisinda
48 Volt sistemleri bizden almala-
rin1 séyliiyoruz. Onlar da paketin
tamamini onlara temin edebile-
cek kisilerden almak istiyorlar.
Hareketli yapiyr koruyup hizli
disiinme yetenegini kaybetme-

den bunlar sunabildiginiz vakit
hemen tercih edilme sansiniz ar-
tiyor. Kiiguk alt gruplarda insan-
lar sizinle pazarhk etmiyorlar.
AR-GE imkanimiz var; bu imkan-
lar1 belli triinlerde belli sektorler-
de yogunlastirmak yerine acila-
bildigi yerlere agcmaya calisiyo-
ruz. Bir proje grubuna 2 kisi daha
alarak pano isi yapabiliyorsak bu-
nu yaplyoruz.

Mustafa Yurttas: Yani sifirdan
baslamiyoruz.

Davut Yurttas: Ama pano firmasi
kurmaya kalksaydik bir siiri har-
cama yapacaktik. 2 miihendisle
bu isi halledebiliyoruz. Bu durum
bizi piyasada da rahatlatiyor. in-
form’a kargi olusmus olan giiveni
oralara tasiyoruz.

ilk dénemlerinize kiyasla yone-
tim yiikiiniiz de ciddi bir sekilde
artti degil mi? Bu sizin becerini-
zin de artnms oldugunu kamith-
yor.

Davut Yurttas: Biz farkina varma-
sak da beceri mutlaka artryordur
ama o bu sefer de zaman yetmi-
yor. Genellikle isimizin geregi
mihendisleri yonetici yapiyoruz.
Muhendislik yoni ¢ok iyi olan in-
sanlar ¢ok iyi yonetici olamayabi-
liyor. Fakat miihendislik formas-
yonu olan kisilerden cikan yéne-
ticiler bizim gibi teknoloji tireten
firmalara buyiik katki saglayabili-
yorlar. Tek basiniza gidebilecegi-
niz yer bellidir. lyi bir ekip ile da-
ha iyi yerlere daha kisa siirede
ulasmak mimkiin olabilir. Sizinle
her gérismemizde bir adim daha
biytimiis olarak karsiniza ¢ikiyo-
ruz. Ornegin su anda sadece in-
form’da 400 kisi calisiyor. Bir da-
haki gériismemizde sizi yeni fab-
rikamizin temel atma térenimize
¢agirmayi umut ediyoruz.
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Matsushita'nin mekanik rolelerini
Tiirkiye’de pazarlamaya basla-
mistik. Onlar Tirkiye’de yapilan-
maya basladilar. O dénemde Ja-
ponlar ¢ok sik bir sekilde Tiirki-
ye'ye gidip geliyorlardi. Buradaki
ofislerindeki Japon arkadasimiz
organizasyonumuzu begendigi
icin, bizden bu konuya da girme-
mizi istedi. ilk anda bu kadar
kapsamli oldugunu kestiremedik.
Sanki bir komponent gibi algila-
dik ama yine de 4.5 sene igerisin-
de bu iste cok onemli tecriibeler
yasadik. Kadrolasmaya basladik.
Ozdisan ve inform bircok bolge-
de ortak yonetilir. Bazi bolgeler-
de Ozdisan’ lar ve inform’lar ayri
ayri yonetilmekte. Ozdisan’ n,
Tiirkiye’de 7 noktada bazilari in-
form ile ortak yapisi vardir. Bura-
larda da teknik kadro barindir-
mak suretiyle PLC ve fabrika oto-
masyonu ile ilgili Griinlere bir
gam olusturacak sekilde genis
kapsamh girdik. Personelimizi Ja-
ponya’ya gonderdik; Japonlari
burada agirladik; onlardan egitim
aldik. Bu sekilde pazarda var ol-
mak tzere 2000’li yillarda ilk
adimlarimizi attik. Son birkag yil-
dir sektorde rekabetin icerisinde
yer almaya basladik. Bu konu ta-
mamen egitime dayali bir olay.
Siz 6nce cok iyi egitileceksiniz ve
ok iyi de egiteceksiniz. Bu konu-
da iyi egittigimize inandigimiz ar-
kadaglarimiz belli bir siire sonra
egitim yapabilecek kapasiteye
geldiler. Yapmis oldugumuz egi-
timler sertifikali. Teknik diizeyde-
ki insanlara PLC’ nin kolay kulla-
nilabilir bir trtin oldugunu anlat-
maya calistik. Daha sonra Mat-
sushita firmasi sensorler konusun-
da ¢cahisan Sunx firmasini satin al-
di.Bu sensorler de 2002 senesin-
de bizim Urtin gamimiza girdi.
Son olarak da hiz kontrol sistem-
leri ile ilgili diinyada taninmus bir
firma ile ileride daha biyiik or-

PLC Nedir?

Programlanabilir Lojik Kontrolér (PLC)
otomasyon devrelerinde, vardimei role-
ler, zaman réleleri, sayicilar, 16 ve 32 bit
islemler, matematiksel ve lojik fonksiyon-
lar, bircok ézel fonksiyon blogu gibi is-
lemler yazilimla gerceklesebilir. Bu ne-
denle karmasik otomasyon ¢éziimlerinde
tercih sebebidir.

Kumanda devresinin kontrolii yazihimia
saglandigindan ve biitin kumanda fonk-
siyonlari yazihmla gerceklestirildiginden,
farkli bir uygulama icin adaptasyon kolay
olmaktadir. Ayni isi yapan baska bir oto-
masyon panosuna gére ¢ok az yer kaplar.
Cevre birimlerle ve PC ile haberlesebilir.
Endiistriyel ortamlara gore tasarlandigi
icin ozellikle tozlu ortamlarda, réleli ku-
manda devrelerine gore daha giivenlidir.

takhiga yol acabilecek bir isbirligi-
nin temelini attik. Orada inform
adiyla Teco firmasiyla inverter
pazarina da girdik. Teco grup ci-
rosu olarak 10 milyar dolarlik bir
firma. Motor konusunda da diin-
yanin lglinct buyik sirketi. Uy-
gulamalarimizda basta egitim ku-
rumlan geliyor. Egitim kurumlari,
bizim verdigimiz hizmetten son
derece memnun. Ozellikle mes-
lek liseleri bu konuda cok biiyiik
destek aliyor. Hazirladigimiz de-
mo setler var. Okullara bedelsiz
setler vererek onlann egitimine
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katkida bulunuyoruz. Japonlar,
tniversitelerde bu tiir uygulama-
larda ytizde 1 basan elde edildi-
gini teknik okullarda ise bu basa-
rinin ylizde 30'lara ciktigini soy-
liyorlar.

Japonya éyle bir iilke ki orada in-
sanlar teknisyen olmak istiyor.
Ama bizim iilkemizde herkes
miihendis olmak istiyor.

Mustafa Yurttas: Acikca soyle-
mek gerekirse o yiizden tiniversi-
telere pek sicak bakmiyorlar. Tas-
radaki tniversiteler bu konularda
cok istekliler. Puanmi diisiik olan
niversitelerden ¢ok daha iyi uy-
gulamacilar ¢ikiyor. Ankara’daki
teknik arkadasimizin bu konuda
bireysel bir ¢abasi oldugunu fark
ettik. Bu konuda bizden yardim
talep etti ve ilk kez programlana-
bilir lojic kontrolorii Tiirkce anla-
timli kitap haline getirdik.

Bu kitabr satiyor musunuz?*

Mustafa Yurttas: Ayni zamanda
satisint da yapiyoruz.

Satisi nereden yapiyorsunuz?

Mustafa Yurttag: Biitiin subeleri-
mizden satis yapihiyor. Belli he-
def kitleye satiyoruz. Bu kitap
tniversitelerimizde yardimc kay-
nak olarak kullanilabilecek bir
ozellik igeriyor. lyi bir calisma ol-
dugunu ve arkasinin gelecegini
diistintiyorum. Ote yandan diger
buyiik firmalardan farkli olarak
brosiirlerimiz Tirkce olarak ha-
zirlanmigtir. insanlara bu sekilde
gercek anlamda hizmet vermeye
calisiyoruz. Bunlar kiiciik masraf-
lardir ancak biiyiik firmalar bun-
dan kacarlar. Biz bu alt yapiya
ciddi anlamda 6nem verdik. Su
anda da c¢ok yaygin bir sekilde
Ozdisan ismi fabrika otomasyonu
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Davut Yurttas:
zayif maalesef.

Tuketici bilinci

Mustafa Yurttas: Bilgisayar satan

firmalar misteriyi yonlendiriyor. ..

Diyorlar ki; size bir tane kesinti-
siz gli¢ kaynag gerek. Uzakdo-
gu’'dan, Cin’den 35-50 Dolar ara-
si rakamlarda getirtilen cihazlar
bulunuyor. Bu cihazlar aslinda
tam olarak misterinin ihtiyacini
goérmeyecektir.

Glnki Tarkiye’de on-line sistem-
ler, kesintisiz giic kaynaginda en
ideal sistem olarak ortaya cikiyor.
Bu diinyada da béyledir. Fakat
bati ulkelerinde daha temiz bir
enerji kaynagi oldugu icin inte-
raktif sistemlerle, sadece kisa ke-
sintilere maruz kalan vyerlerde
back up almak icin, bu gii¢ kay-
naklari icat edilmis. Tiirkiye'ye
uygun degil ama Tirkiye’de ma-
alesef pazarin énemli bir kesimi-
ni tutuyorlar.

Davut Yurttas: Rakamsal olarak
biytik miktarlar ancak ciro bazin-
da fazla bir deger teskil etmiyor.

Mustafa Yurttag: Dolayisiyla bu
cihazlar tam anlamiyla sorunlari
¢Oozmlyor.

Davut Yurttas: Kendi kabiliyetleri
olcustinde yapabileceklerini ya-
piyor bu cihazlar. Ancak 220
Volt'luk bir sebekenin 90 Volt'a
kadar dustugi yerler var. Dolayi-
siyla birakin interaktif cihazlar,
bizim batidan getirdigimiz diinya
capinda yaygin kullanilan bircok
markanin cihazlari da calismiyor.
Tiirkiye hala yogun voltaj regiila-
torl satilan bir memleket. Voltaj
reglilatoriini, Ggiinct dinya l-
kelerinin az gelismis taraflarina
ihrag ediyoruz. Yani bugiin Tiir-
kiye'de sebekemiz bu kadar gii-
venilmez. Bugiin cevrim santral-
lerinden enerji treten firmalarin

da bagi dertte. Urettikleri enerji
yiike bagli degisiklikler gosterebi-
liyor. Kendileri bunu diizeltmek
icin birtakim tedbirler almaya ca-
hsiyorlar. Bitiin bunlar pazari
karmasiklastiriyor, cihazlarin 6m-
rint kisaltiyor. Sonucta herkes
elindeki mal ‘en iyi cihazdir’ di-
ye satmaya calisiyor. Aldigi ciha-
zin ¢ozim olmadigini goériince
‘gercekten ¢oziimii yok demek ki’
deyip kaderine razi oluyor. Genel
anlamda Tirkiye’de ekonominin
dustik seviyelerde seyretmesi, pa-
zari alt seviyelere distirdii. Talep
azalinca fiyatlar da azaldi. Fiyat-
lar diistince karlar diistii. Karlar
distince bircok firma zor durum-
da kaldi. Dogal olarak sanayinin
kullandigi makinelerin icerisine
yogun olarak elektronigin girme-
si, UPS" i o makinelerin olmazsa
olmazi haline getirdi. Bu durum
hem sanayide hem de tipta béyle.
Ancak asagi pazarda biiyiik hare-
ketsizlik ve karsizhk goriiliiyor.
UPS firmalarinin cirolarina bakti-
ginizda dev gibi goriinen firmala-
rin 1-2 milyon dolarlarda kaldigi-
ni goreceksiniz.

Déviz kurlari ihracati zorlastiri-
yor ama makro acidan ok iyi.

Davut Yurttas: Disariya yonelmek
birgok firmanin éniinii acti. Bu
sene CEBIT’ te gecen sene oldugu
gibi Turkiye’den 3 UPS firmasi
vardi.

Bir sanayici olarak varhginizi de-
vam ettirmeniz ancak teknoloji-
nizi gelistirmenizle olanakh. Bu-
nu siirdiirebilmeniz de geride
giiclii bir AR-GE biriminizin ol-
masi ile miimkiin. Bu da sizde
cok iyi gidiyor, gordiigiimiiz bu.

Davut Yurttas: Teknolojiyi gelis-
tirmek ve gelismeleri aninda takip
etmek gerekiyor.

Mustafa Yurttag: Gelistirdiginiz
Urtintin tGzerinde de stirekli arastir-
ma-gelistirme yapmaniz gereki-
yor.

Davut Yurttas: Pazarin iki tiirlii
zorlamasi var. Birincisi sizi kalite-
ye zorluyor. Ikincisi fiyat acisin-
dan zorluyor. Her ikisi de AR-GE
calismasi gerektiriyor. Hem ciha-
ziniz1 daha iyi yapacaksiniz hem
de daha ucuz yapacaksiniz. Kom-
ponent bazinda Ozdisan’in bize
cok faydasi oluyor. Biitiin yari ilet-
ken firmalarindaki gelismelerin-
den aninda haberimiz oluyor.
Hatta daha Uriin piyasaya cikma-
dan, arastirma asamasindayken
haberimiz olabiliyor. AR-GE sij-
rekli artan bir kadroyla devam edi-
yor. 12 miihendisimiz var. Gec-
migte bitmis projelerimiz, simdi
devam eden tesvikli projelerimiz
var. Piyasada kendini kabul ettir-
mis cihazlanin devami olan iiriin-
ler, tamamiyla yeni driinler var.
Disarida Almanlarla ortak yiiriittii-
glmiz bir projemiz mevcut. Pro-
totipleri yapildi, denendi, cok zel
bir tirtin. Biz bu triintin elektronik
aksamini yapiyoruz.

Asil katma deger de bu zaten. Bu
kisn sizden, Tiirkiye’den almala-
rt ¢ok gurur verici. Bu durum si-
zin AR-GE potansiyelinizin yiik-
sekligini kanithyor.

Davut Yurttas: Ustelik onlar gelip
bizi buldular. Almanya’daki firma
ile paralel calismada biz daha
ekonomik daha diizgiin calisan
bir prototip verebildik onlara.
Simdi cihazlarin deneme iiretim-
lerine bagliyoruz. Proje; kisaca
kombi dedigimiz cihazlardan
elektrik tretip sebekeye satmak.

Bu iiriin apartman daireleri icin
mi?
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da yapnus oluyorsunuz...

Davut Yurttas: Argelik takip edile-
mez bir blylme icerisinde. Bu-
giin 100 bin dedigi rakam bir
sonraki sene 1 milyon olabiliyor.
Firma strekli dGriin cesidine gidi-
yor. Dizgi ve malzeme tedarigi
tarafinda siirekli kendini besleye-
bilecek farkli firmalara da ihtiyaci
oluyor. Daha onceki firmalarla
yaptiklari calismalar devam et-
mekle birlikte, biz yeni tasaron
firma olarak devreye girdik. Biz-
den stirekli artan talepleri var.
Hem kendi isimizde hem de bu
tir islere bagh olarak dizgi tesisi-
mizde yatinma gittik. Bu ay so-
nunda Japonya Fuji’ den yeni tez-
gahlanimiz gelecek. Yani kapasi-
teyi artiniyoruz. Dizgi tesislerimi-
zi Traco’ dan aldigimiz sekilde
birakmadik.

Soyledikleriniz ¢ok sevindirici.
Yatinmlarimz, calisma konulari-
mz Tiirkiye’ye ¢cok onemli katki-
lar getirecektir.

Davut Yurttas: Arcelik ve Profilo
gibi firmalarin bize getirisi su ol-
du: Kesintisiz Gu¢ Kaynag veya
Gug Elektronigi tarafindaki isin
biiyiikligiine bagh olarak yavas
olan ¢alisma tempomuza hiz kat-
tlar. Daha hizh diisiinme, daha
hizli tedarik etme, daha hizli test
etme, daha hizli sevk etme gibi
ozellikler kazandik. Bu isin kendi
tarafimiza da cok faydasi oldu.
Kazandigimiz bu becerilere bagli
olarak Uzak Dogu’dan tedarik
edilen kuigiik tip UPS’ leri burada
tretmeye basladik. Dizgi tesisin-
den sonra kicguk Grinleri Gretim
yelpazemize alabildik.

Ana firmalar artik yan sanayileri-
ni gelistirme programlar: uygulu-
yorlar. Arcelik sizi gelistirmek
icin bir program yapti mi?

97’

1980 yilinda kurulan inform Elektronik, basta Kesintisiz Gii¢c Kaynaklari ol-
mak tizere DC Enerji Sistemleri, Regiilatérler, invertorler, vb giic elektronigi
cihazlarinin tretilmesi, gelistirilmesi, pazarlanmasi ve satis sonrasi hizmetle-
rinin verilmesi konularinda faaliyet gostermektedir. inform, 1999 yilinda Si-
emens" den DC tretim tesislerini, 2002 yilinda ise Tek-Art Holding'ten Tra-
co Elektronik kart dizgi tesislerini satin almistir. Boylelikle tretilen riinlerin
temel hammaddeleri disinda tiim pargalarini kendi tesislerinde tretilir duru-
ma getirmistir. Son olarak, elektronik terazide Tiirkiye’nin en yaygin marka-
st olan TESS Terazi Elektronik Tarti ve Olcii Aletleri’ nin iretim, satis, ve sa-
tis sonrasi faaliyetlerinin inform Grubuna katilmas, inform’ un elektronik
sektoriinde biyiime stratejisinde biyik bir asama kaydettiginin en buyik
gostergesi olmustur. Inform, dretici kimligi ve girisimci ruhunun yani sira
teknoloji gelistiren bir firma oldugu icin, TESID” in (Tirk Elektronik Sanayici-
leri Dernegi) diizenlemis oldugu Elektronikte Yenilikcilik ve Yaraticilik Ya-
rismas)’ nda Kobi kategorisinde “Biyiik Odiil” , TUBITAK, TTGV ve TUSI-
AD’ in diizenledigi 4.Teknoloji Odiilleri Yarismasi’ nda da “Basar Odiilii”
‘ne layik gériilmiistiir. - Kurulusundan bu yana riin ve hizmet kalitesini ar-
tirmayr kendine hedef secen inform Elektronik, bu kaliteyi TSEK, I1SO 9001

ve CE belgeleri ile kanitlamistir.

Davut Yurttag: Hayir. Vestel ile
de bir donem cahstik. Vestel de
Arcelik hizinda ¢alisan bir firma.
Onlar kendi beklentilerini size
sunuyorlar. Siz ayak uydurursa-
niz devam ediyorlar. Gelip kalite-
nizi, dretiminizi denetliyorlar.
Gordiikleri yanligi, dogruyu rapor
ediyorlar. Rapor dogrultusunda
kendi icinizde duzeltici egitimler
yapiyorsunuz. Kendi iginizde ni-
telikli personele yoneliyorsunuz.
Dogal olarak bir miiddet sonra
ayni hizla kosmaya basliyorsu-
nuz. Baslayamazsaniz zaten sizi
birakiyorlar. Uzakdogu firmalari,
kesintisiz glic kaynaklarinda kii-
clik guclerde yogunlasmislar. Bii-
yikler onlarin ilgisini cekmiyor.
2-3 kVA' min tstiine giktigimiz za-
man fiyat ve kalite olarak sikinti
yasatiyorlar. Avrupa’daki kiigiik
isletmeler, biitiin Griin yelpazesi-
nin ayni yerde yapildigi isletme-
leri tercih ediyorlar. Bu da bize
bir yonelme sagliyor. Bugiin 60-
65 tlkeye ihracat yapiyorsak da-
ha cok trtini tek bir firmadan 6n-
lerine sunabildigimiz i¢indir.

Ben Tiirkiye’de yeteri kadar UPS
kullanildigina inannmiyorum. Ev-
lerde bilgisayar sayist da ¢ok az.
Yani ev pazan kiiciik. Gelismis
iilkelerde durum béyle degil.
Onlar UPS’ leri ofis ve ev bilgisa-
yarlarim tamamlayici birimi ola-
rak goriiyorlar. UPS’ler kiiciik
iiriinler ancak c¢ok fazla alicisi
var.

Davut Yurttas: 100 milyon dolar-
larda anilan UPS pazarinin bence
50 milyon dolarlarda anilmasi ge-
rekiyor. Yar yariya bir daralma
var. Bu daralmanin eski rakamla-
ra ulagsmasini  beklemiyorum
actkgasi.

Hakhsimz; ama bence burada
kullanicilar bir hata yapiyorlar.
UPS sadece elektrik kesintilerin-
de destek verecek bir giic birimi
degil. Aymi zamanda enerji kalite-
sini de iyilestiren bir cihaz. Tiirki-
ye’de sebekelerin enerji kalitesi-
nin kotiiliigii ortada. Bilgisayarla-
r1 dogrudan sebekeye baglayarak
omriinii kisaltrus oluyoruz.










